
Nuevas tendencias en 
diferenciación de Alimento 

Balanceados para Rumiantes:  
Experiencia Brasil 

Thiago Kuczny - DSM 
Zootecnista / Gerente técnico – comercial línea rumiantes C&C y Pacto Andino  



Sindicato Nacional da Indústria de Alimentação Animal  

1,8% del PIB – US$ 9,3 mil millones/año  





Producción de concentrados en BR 

Estimativa y previsiones de producción (millones de toneladas) 





2,18 millones de toneladas en 

2001 - Bovinos 





¿De dónde viene el crecimiento? 

I. Ración buena es la que se hace en la finca! 

II. Mercado mundial  

I. Crisis / Commodities 

II. Comprar 1 o 1000 toneladas? 

III. Surge los co-productos (estacionalidad – cerrar para el año) 

IV. Trabajo de campo – Rompiendo barreras y paradigmas 

V. Que es lo que busca mi cliente? (lo intangible) 

VI. Como me diferencio? - Aditivos 



VI. Como me diferencio? - Aditivos 

 Vitaminas 

 Minerales Orgánicos 

 Ionóforos 

 Levaduras 

 Enzimas 

 Aceites esenciales 

 Amino ácidos 
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VII. Nuevas fórmulas, nuevas oportunidades 

 Línea Premium Ganado de Carne 
      Líneas estratégicas 
 
 
 Líneas Tecnológicas leche 
      Pré – Parto (Aniónica) 
      Transición  
      Crianza  
 
 
 Diversificación – Caballos, Ovinos, Gallinas, otros  

(Cerrar ventanas) 
 
  





 Éxitos en sus negocios! 
  
                   
       Gracias. 

Thiago Kuczny 
thiago.kuczny@dsm.com   /   +(506) 6049 3296 


